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Załącznik nr 4: Lista potencjalnych projektów inwestycyjnych Oferenta
Informacje dotyczące Formularza:
1. Lista powinna zostać przygotowana jako osobny dokument oraz plik stanowiący integralną część Oferty.
2. Lista jest załącznikiem do Oferty. Jeżeli jednak, zgodnie z wierszem pierwszym tabeli, Oferent deklaruje brak Listy potencjalnych projektów inwestycyjnych, lista może pozostać pusta bądź nie w pełni wypełniona. Musi ona jednakże zostać załączona w tej formie do Oferty, by spełniała wymogi oceny formalnej.
3. Nie określa się limitu maksymalnej objętości (liczonej w stronach), jaką posiadać może Formularz. 
4. Odpowiednie rubryki niniejszego Formularza można multiplikować (kopiować) jeżeli zamieszczone w niniejszym Formularzu pola nie wystarczają do wykazania wymaganych informacji.
5. Pojęcia niezdefiniowane w niniejszym dokumencie mają znaczenie nadane im w Zasadach Naboru.
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