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[bookmark: _GoBack]Załącznik nr 4: Lista potencjalnych projektów inwestycyjnych Oferenta
Informacje dotyczące Formularza:
1. Lista powinna zostać przygotowana jako osobny dokument oraz plik stanowiący integralną część Oferty.
2. Lista jest załącznikiem do Oferty. Jeżeli jednak zgodnie z wierszem pierwszym tabeli Oferent deklaruje brak Listy potencjalnych projektów inwestycyjnych, lista może pozostać pusta bądź nie w pełni wypełniona. Musi ona jednakże zostać załączona w tej formie do Oferty, by spełniała wymogi oceny formalnej.
3. Forma przekazania informacji w ramach załącznika ograniczona jest do tekstu (bez dodatkowych obrazów, tabel, grafów itp.).
4. Wymogi edytorskie dotyczące tekstu: 
a. format dokumentu: A4, 
b. czcionka: Calibri,	 
c. wielkość czcionki podstawowej: minimum 11 pkt, 
d. odstęp między wierszami: minimum 1,15 wiersza, 
5. Nie określa się limitu maksymalnej objętości (liczonej w stronach), jaką posiadać może Formularz. 
6. Odpowiednie rubryki niniejszego Formularza można multiplikować (kopiować) jeżeli zamieszczone w niniejszym Formularzu pola nie wystarczają do wykazania wymaganych informacji.
7. Pojęcia niezdefiniowane w niniejszym dokumencie mają znaczenie nadane im w Zasadach.







	Lista potencjalnych projektów inwestycyjnych Oferenta

	Oferent posiada listę potencjalnych projektów inwestycyjnych                       
	Oferent nie posiada listy potencjalnych projektów inwestycyjnych                 

	Lp.
	Nazwa potencja-lnej inwestycji
	Branża
	Przyporządko-wanie Spółki do Grupy 
(A, B, C)[footnoteRef:2]  [2:  Zgodnie z sekcją 9 Term Sheet.] 

	Krótki opis działalności 
oraz rozwijanego produktu/usługi/techno-logii 
z uwzględnieniem poziomu zaawansowania technologicznego przedsięwzięcia
	Zaawansowa-nie prac 
nad projektem[footnoteRef:3] [3:  Zaawansowanie prac na projektem powinno odnosić się do następujących kategorii: (i) wstępne rozmowy; (ii) negocjowany term sheet/list intencyjny; (iii) podpisany termsheet/list intencyjny; (iv) due diligence w trakcie; (v) due diligence zakończone; (vi) negocjowana umowa inwestycyjna; (vii) podpisana umowa inwestycyjna. W przypadku, gdy zaawansowanie prac nad projektem jest na innym etapie, należy opisać taki etap zaawansowania.] 

	Planowa-na przybliżo-na kwota Inwestycji 
(w PLN)
	Planowana przybliżona data Inwes-tycji 
	Imię i nazwisko osoby kontakt-owej (np. założy-ciel) 
	Dane kontaktowe (telefon)
	Dane kontaktowe (email)
	Nazwa Koin-westora[footnoteRef:4] [4:  Odnosi się tylko do Modelu 2 „deal by deal”.] 
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